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Apresentação Pessoal
❑ 25 anos de TI e Telecom;
❑ Vendi 3 Provedores Comprei 9;
❑ Por muitos sou considerado o pai do Marketing no segmento de provedores de 

Acesso;
❑ Ensinei os maiores consultores do ramo, nem vou citar os nomes;
❑ Presidente da InternetSul por 2 mandatos;
❑ CEO da Computech e da Voz e Dados;
❑ Especialista em Marketing;
❑ Primeiro Canal Youtube do Segmento 2010;
❑ Mais de 650 treinamentos vendidos desde Janeiro 2019.
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O que vamos estudar hoje

O que são redes Neutras
A Revolução do SVA
E s t r a t é g i a T r i b u t á r i a d e 
Operação
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O Que São Redes Neutras?
! Redes neutras para uso na internet não é exatamente um conceito novo. Diz 
respeito a uma ou mais empresas disponibilizarem a sua infraestrutura física, alugando 
para que seja utilizada por outras empresas para entrega dos seus próprios serviços.
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Como Funciona?
! Empresas que possuam redes de cabos metálicos, fibras ópticas, redes celulares ou até 
mesmo de satélite podem alugar toda a sua estrutura física. A partir disso, outras empresas que 
não desejem investir na construção de uma rede física, mas que desejam se tornar um provedor 
de serviços, de Internet, por exemplo, podem alugar essa infraestrutura para entregar seus 
serviços.
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Infraestrutura Locada e Serviços Próprios
! Obviamente, cada empresa que alugue os serviços deve possuir seu próprio datacenter, 
planos com características próprias. Para o consumidor final, a princípio o serviço é transparente e 
o usuário nem sabe que está conectado em uma rede neutra.
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Operadoras Virtuais
! Operadora virtual é um conceito recente já adotado fora do Brasil, por aqui estão se tornando cada 
vez mais comum. Podem existir operadoras virtuais para telefonia móvel Mobile Virtual Network 
Operator (MVNOs) ou também Fixed Virtual Network Operator (FVNO) que são para redes de telefonia 
fixa. Comuns no exterior, onde empresas operadoras maiores alugam a sua infraestrutura de hardware 
para empresas menores, que assim, então, podem vender seus próprios serviços de acesso a telefonia 
móvel ou fixa.
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Operadoras Virtuais x Redes Neutras
! Operadoras virtuais é diferente de redes neutras, onde no primeiro, as empresas detentoras da 
rede revendem a infraestrutura existente sem que esteja disponível o controle e gerência de rede, como 
se fosse similar a uma franquia. Em redes neutras é necessário que os contratantes do serviço façam 
investimentos na infraestrutura de telecomunicações, vendam e administrem esta capacidade para 
seus assinantes.
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Locação Para Internet
! Na verdade, esse conceito não se estende apenas a redes de telefonia, podendo inclusive ser 
empregado para acesso à Internet móvel ou fixa. Em redes neutras, pode haver diversas empresas 
diferentes que aluguem a mesma infraestrutura física, para  implantar um provedor de serviços de 
Internet. Para redes de comunicação fixas, tipicamente a rede utilizada será construída com a utilização 
de fibras ópticas.
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Atendimento por VLANs
! Desde o processo de instalação do cliente até o suporte técnico o atendimento é feito pela 
operadora contratada pelo cliente (a locatária da infraestrutura de rede neutra). É possível que diversas 
empresas ofereçam um cabo comum graças a tecnologias de segmentação por meio de VLANs 
(LANs virtuais).
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| Redes Neutras e Anatel
! A Anatel provavelmente entrará no processo de regulamentação das redes neutras e já sinaliza 
que realizará esse processo em relação a infraestrutura física de redes neutras, limitando o número de 
clientes por sistema para garantir a operação e algumas condições mínimas.
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| Vantagens Tributárias da Locação
! Aumenta seu percentual de SVA podendo chegar a 80% até 90% do processo 
como um todo;
! Torna sua rede mais próxima da neutralidade;
! Não paga ST nas compras feitas, NF de locação;
! Dá Crédito de PIS e Cofins para empresas do Lucro Real.
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A revolução do SVA

A Revolução do SVA
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| Balanço SCM x SVA na empresa
! Aumenta seu percentual de SVA podendo chegar a 80% até 90% do processo todo;

Faturamento

0,00

12.500,00

25.000,00

37.500,00

50.000,00

SVA SCM

Faturamento SCM Faturamento SVA
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| A revolução do SVA
!A rede neutra aumenta o percentual e seu operador entra apenas com 

Internet, ou seja, ele não faz telecom, que é feita pela empresa SCM no 
processo.

!A vantagem é que aumenta seu percentual de SVA, que dependendo 
do planejamento tributário, pode chegar a  até 100%; sobre a parte de 
Internet do processo
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| Vantagens Tributárias da Locação
! O que fica SCM no processo?

! Apenas a parte de rede que é feito em um centro de custos separado ou ainda em 
um CNPJ separado como defenderemos a seguir.

! Ainda aproveita-se da vantagem no SCM que faz mais sentido que seja uma 
empresa de Lucro real, visto que a locação dá Crédito de PIS e Cofins para empresas 
do Lucro Real.

! Vamos explicar no planejamento tributário
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Estratégia Tributária de Operação

E s t r a t é g i a T r i b u t á r i a d e 
Operação
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Estratégia Tributária de Operação
! Para entender melhor como operar tributariamente precisamos entender alguns 

conceitos:

! Locação - CNAE 77.39-0-99 - Aluguel de outras máquinas e equipamentos 
comerciais e industriais não especificados anteriormente, sem operador.

! Co biling - De forma bem simples, trata-se de um serviço que uma empresa presta 
serviços de cobrança para outra empresa quando tem compartilhamento e 
concomitância de serviços para um mesmo cliente. 
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Estratégia Tributária de Operação

E s t r a t é g i a T r i b u t á r i a d e 
Operação

Empresa -  A 
Locação

Empresa -  B 
SCM 

Operadora 
Telecom

Empresa -  C 
SVA 

Internet

! D o n a d a 
Rede

! Operadora 
d a r e d e 
ICMS

! Usuária da rede 
SVA ISSQN ou 
SCI
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Estratégia Tributária de Operação

E s t r a t é g i a T r i b u t á r i a d e 
Operação

Empresa -  A 
Locação

Empresa -  B 
SCM 

Operadora 
Telecom

Empresa -  C 
SVA 

Internet

! D o n a d a 
Rede

! Operadora 
d a r e d e 
ICMS

! Usuária da rede 
SVA ISSQN ou 
SCI

! Co-Billing
$$$$$$
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Estratégia Tributária de Operação

E s t r a t é g i a T r i b u t á r i a d e 
Operação

Empresa -  A 
Locação

! Dona da Rede, compra os produtos e loca para a empresa B
! Paga PIS e Cofins – Empresa no Lucro Presumido 

Empresa -  B 
SCM 

Operadora 
Telecom

! Operadora da  Rede, loca a rede da empresa A se para a 
empresa B

! Credita todo PIS e Cofins pago pela empresa A
! Empresa no Lucro REAL 
! Paga ICMS sobre uma pequena parte da rede



23

Estratégia Tributária de Operação

E s t r a t é g i a T r i b u t á r i a d e 
Operação

Empresa -  C 
Locação

! Usuária Rede Neutra da Empresa B, possui contrato de repasse 
de cobrança com a empresa A e B. Atende o cliente final, 
procede à cobrança e remunera as demais

! Não tem inscrição Estatual, atua nas esferas municipais
! Usa o SCI ou o ISSQN do SVA
! Empresa no simples ou no lucro presumido dependendo do 

tamanho
! Não usa créditos tributários
! Não possui licença SCM, pois não opera a rede
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Material do Curso Tributação 2.0 e Gestão de Contratos

Conteúdo programático:
1. Análise do contrato Empresa SCM x Empresa SVA
2. Análise do contrato de Licenciamento e uso de marca (contrato compensatório)
3. Análise do Contrato de Trabalho do Funcionário
4. Análise do Contrato de Uso de espaço em imóvel Residencial ou Comercial
5. Anexo de Teletrabalho (COVID-19)
6. Análise do Contrato de Link Dedicado - SCM Provedor Provedor ou Rede de DAdos

7. Análise do Contrato  de  Internet SCM SVA Pessoa Física e 
Jurídica

Contratos editáveis em MS-WORD inclusos e prontos para serem editados:

Bônus:

Licença para uso livre de todos os contratos e cláusulas
Direitos autorais cedidos sobre todos os contratos
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Muito Obrigado!

Luciano Franz
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Contatos

comercial@vozedados.com.br 

(51) 99720-8538 
(51) 99632-3657 

www.vozedados.com.br
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O inteiro teor deste documento está sujeito à proteção de direitos 
autorais.

Copyright© 2020 - Voz e Dados. Todos os direitos autorais reservados.

Notas Sobre Direitos Autorais


